s,Dnes uz to navic neni o tom,
Jjestli budete pracovat ve velké
sitové firméA, nebo B, ale jestli
budete pracovat v sitové firmé
sevsim, co s tim souvisi anebo
ve firmdch naseho typu. “

mi a kvétami svych nadrizenych, kteri sleduji
viastni zdjmy, a nikdy nevidite uplné pod po-
klicku. TéZko se potom nékterym miiZe investo-
vat do firmy, kterou neviastnite, kdyz vdm zdro-
vert chybi v ruce otéze. U nds dnes Zddné kvity
nemdme, protoze za ty roky praxe jsem se utvr-
dil, Ze financni poradce potiebuje na svou prdci
klid. Ten, kdo je pro tuto profesi vhodny, uspéje
vzdy, a ten kdo ne, tak kvéta i pldn jen mirné
prodlouZzi o rok ¢i dva jeho pracovni smrt, “tika
Marek Surovy.

Uvédoméni, ze realita nevede k uskutec-
néni sni, casem vedlo k totalni ztraté motiva-
ce s naslednymi obchodnimi poklesy. Hledal
alternativu, protozZe zkuSenosti s poraden-
stvim mél opravdu dost, nabidek také, ale
nenalezl Zzadnou vhodnou firmu nesitového
typu, ktera by v nasem kraji splfiovala jeho
predstavy o fungovani finan¢niho poradce.
Rozhodl se s né€kolika nejbliZz§imi kolegy —
Katkou Rdslerovou, Janou Byrtusovou, Pet-
rou Otipkovou a Jirkou Kunéikem — zalozit
svou vlastni znacku ,,S Financial People®.
»UZ ndzev &dstecné o nasi firemni filozofii vy-
povidd, “upozornuje Marek Surovy.

»Dnes to uz navic neni o tom, jestli budete
pracovat ve velké sitové firmé A nebo B, ale
Jestli budete pracovat v sitové firmé se vs§im, co
s tim souvisi anebo ve firmdch naseho typu.“

SMYSL PORADENSTVI

Kromé moznosti spolupracovat a setkavat se
se zajimavymi lidmi napri¢ tak Markovi dava
smysl poznani a vnitfni uspokojeni, ze mui-
Zete byt pravé vy né¢im vyjimecni. A finanéni
poradenstvi je pro lidi, ktefi ho délaji od srd-
ce, kralovska profese, pro ty, ktefi to délaji
z donuceni, je to spiSe horor. ,,Je potreba si
uvédomit, Ze finanéni poradci nejsou lidé,
kteri pracuji s penézi, ale lidé, kteri prvotné
pracuji s lidmi a finance jsou spise na druhém
misté,“ vysvétluje sviij postoj Marek Surovy.

QOdliSuje se od vétsiny poradct napt. tim, Ze
byvé hodné primy, coz nékdy neni uplné jed-
noduché: ,Netreba lakovat klientovi finance
nartizovo. Nékdy je vhodnéjsi ukdzat zrcadlo,
hodné lidi je potieba chvdlit, jak naklddaji se
svymi penézi, a nékdy je potreba na rovinu rict
— tohle je nesmysl, zapomerite na to.

Moznd vdm to prijde jako samozrejmost,
ale vétsina poradcii se schovd za manudly,
Skrobené uniformy, logo, poucky a hesla, sklo-
pt usi a tim se poskodt, protoZe ztrati na své

prirozenosti, odcizi se od lidi a to ¢asto zbytec-
né komplikuje Zivot.“

Pro Marka je hodné dulezité, kdyz mtze
zustat sam sebou. ,,Neni ndhodou, Ze pokud
nejste férovi k sobé a k okoli, casto neuspéje-
te, protoZe ta neuprimnost vdm bere mnoho
energie a clovék si to ani neuvédomuje,“ vy-
pravi o smyslu poradenstvi.

Bavi ho navs§tévovat klienty a divat se na-
priklad na reélny vysledek prace. Jak se dari
lidem, kterym radil ohledné financovani ne-
movitosti. Téchto lidi je za ty roky opravdu
hodné a to samoziejmé ulehéuje praci, ktera
se pak stava konickem. Pribéhy ¢asto kon-
¢i dobrte, z téch se pak poradce muze téSit,
ovsem nékteré prinasi velka zklamani.

»Mnoho lidi neni do dnesniho svéta viibec
pripraveno, protoZe bud v rodiné nedostali
vitbec Zddné sprdvné vzorce uvazovdni anebo
prosté z jinych diivodii nejsou schopni cokoliv
vlastnit. Vite, vSichni chtéji pordd regulovat
financni obor, mnohdy az prehnané, vse jen
ve prospéch spotrebitele, ale kdo ochrdni prd-
vé spotrebitele pred nimi samotnymi?“

CO HO BAVI

Marka prace pohlcuje nékdy i na 12 hodin den-
né, neni proto divu, Ze se zatim nestihl oZenit
ani zalozit si rodinu. Aktualné svijj volny ¢as
nejvice travi plavanim, uplave zhruba 2 km né-
kolikrat do tydne, a ob¢as chodi cviit. Bavi ho
cyklistika, turistika a rad by vice cestoval. V mi-
nulosti se vénoval jezdectvi, mél donedavna
vlastniho sportovniho koné — anglického plno-
krevnika, ktery si v§ak zlomil nohu a ze sportu
tak nakonec seslo. Po vecerech Marek Surovy
studuje rtzné dokumenty k praci anebo je za-

hloubany do svych milovanych kniZek, zejmé-
na historie a literatury faktu.

V nejblizsi dobeé se chcee vice vénovat svym
koni¢klim a davat si tak zdravéjsi odstup
od své prace. A takovym tajnym snem je na-
psat knihu, kde by se doslova vypsal svétu.

Je cilevédomy a ma rad lidi. Za svou cile-
védomost dékuje svym rodi¢tim, kteti ho k ni
vzdy vedli a podporovali za kazdé situace.

MOTTO

Kdy?z zacal pracovat ve finan¢nim poradenstvi,
tak si se svou tvrdou naturou iekl, ze bude veli-
ce rad pracovat pro lidi, ale neneché se nikym
»tahat za vlasy“. Vybudoval si toto motto: ,, 70,
Ze déldme sluzbu, neznamend, Ze jsme sluzeb-
nici“. ,,Kazdy chce mit dobry pocit z odvedené
prdce a tésit se ze spokojenosti svého klienta,
na druhou stranu nikdo nemiiZe dlouhodobé jen
rozddvat, aniz by dostdval zpdtky, a pritom kaz-
dy dostane jen tolik, kolik je mu dovoleno, je to
Jakove skole, “vysvétluje Marek Surovy a doda-
vé dalsi motto, podle kterého jede: ,, Naucme se
dostat to, co milujeme, anebo se budeme muset
naucit milovat to, co dostaneme. “

Na zaveér o poradenstvi: ,,Pred lety financni
poradenstvi jako obor nebylo zndmo tolik jako
dnes. Ale trh jde kupredu, obor se profesiona-
lizuje. Tén, kdo tomu dd energii, tak vyhrdvd
a je to uzasné povoldni, protoZe je neskutecné
ndrocné na spojent kladnych charakterovych
vlastnosti poradce (a naucte nékoho, aby byl
Cestny, s tim uz clovék musi prijit) a zdrover
mentdlné vyzrdly, odborné zdatny a pritom
musi mit rdd lidi.“
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